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「ITフォーラム」： セリングビジョンからの挨拶と趣旨の説明

•本日は、皆様、ご参加いただきありがとうございます。パートナー企業様も積極的なご協力
を頂き感謝しております。
•当社は、良いT商品を安価でスピーディーに法人顧客様にご提供するため、サポート企業と
共に顧客とクライアントを結ぶ良きITパートナー役を演じ続けております。
•本日は当社の四年間の活動の中で最先端のITに関する情報を選択してご提供いたします。
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１．セリングビジョンのIT対応～IT推進とセキュリティ確保に向けて～



２．IT有望商品を発掘し（適正マルチ評価システム)ご紹介

多数のIT商品・サービスから、市場性のある旬の商品を選別するために適正マルチ
評価システムを導入しております。

○潜在IT商品・サービスの適正マルチ評価システムを基に有望商品を絞込み、キー
マンを対象に市場調査を実施し、その後お客様へご紹介することを原則！！

＜5つの側面で総合的に点数評価＞
1. 商品・サービスが法人をターゲットとしているか？
2. 商品・サービスが離陸期と成長期のものか？
3. 様々なIT商品と組み合わせた場合、法人顧客へのご紹介に
相乗効果はあるか。

4. 法人顧客のニーズに対応して、お求めやすいものか。
5. IT開発会社の信頼度や導入後のフォロー面の良さはどうか。
＜選択した商品候補を法人顧客に事前市場調査＞
＜取扱商品の選択（プロダクト・ミックス）＞

お客様へご紹介！！



３．ITフォーラムのポイント

（１） 企業のIT導入戦略（内部統制面も重要に）
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（２） 最先端のIT商品・サービスのご紹介



３．ITフォーラムのポイント

IT積極活用（PC会議、通信回線）

○IPテレビ電話ツール（AccuMeet）
・百名同時セミナーも十数名の同時会議も可能
・簡単な操作とセキュリティも強い
・国際会議や自治体、企業等で活用が急拡大

○音声定額on PBX（NECマグナスコミュニケーションズ）
・ウイルコムＰＨＳと本PBXを組み合わせてモバイル・セントレックスに
・既設PBX環境も可能で、PBX経由の通話も音声定額でお得

○帰宅支援マップサービス（パスコ）
・東京都などでの震災時のオフィス等から自宅への安全ルート確保
・安全をＩＴで支援するツール

○無線センサー（クロスボー）
・温度、湿度、圧力、電流、照度など簡単に測定
・米国などでの標準的なセンサー組み込み技術



３．ITフォーラムのポイント

IT情報管理（セキュリティ、データセンター）

○ C4暗号商品（フォーカスシステムズ）
・セキュリテイに強く、使い勝手が簡単で、処理速度も速い

○ 暗号化されたCD-R（リコー）
・記憶媒体の持ち運びも安全（紛失・盗難にあっても暗号化されて誰も中身を見られない）

○ 静脈認証システム（日本フィールド・エンジニアリング）
・手の甲静脈認証と非接触カードで入退室管理に適用
・IPネットワークで遠隔管理も可能

○ データセンター（アット東京）
・世界最大級のデータセンターとして都心（豊洲）に誕生
・セキュリティが最高度のセンターで外資系企業等も利用

本フォーラムのIT商品・サービスのお問合せは、ぜひ

セリングビジョンまでお寄せください。お待ちしております。
TEL:０３－５２５１－３１０１
FAX:０３－５２５１－６０２０
URL:http://www.sg-vn.com本日はご参加、ありがとうございます。


